Erfolgsbeispiel

Wachstumsschub im
Handwerk. So gelingt die
Umsatzverdreifachung. '
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Umsatzsteigerung

Der Weg zum dreifachen
Umsatz: Erfolgsgeschichte
eines Raumausstatters

In einer zunehmend digitalisierten Welt stehen auch traditionelle Handwerksbetriebe vor der
Herausforderung, inre Geschaftsmodelle zukunftsfahig zu gestalten.

Dieses Erfolgsbeispiel beschreibt, wie ein Raumausstatterbetrieb in Niedersachsen
mithilfe digitaler Losungen und klarer strategischer Entscheidungen nicht nur seine
Prozesse optimiert, sondern auch den Umsatz verdreifacht - ohne signifikanten
Personalzuwachs.
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Herausforderungen verstehen
Trotz hervorragender Arbeit

stagniert der Umsatz, wahrend
der Verwaltungsaufwand steigt.
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Herausforderungen

e Der Raumausstatter aus
Niedersachsen ist ein traditions-
reicher Handwerksbetrieb mit
Spezialisierung auf hochwertige
Raumausstattung.

e Trotz hervorragender Arbeit stagniert
der Umsatz, wahrend der
Verwaltungsaufwand steigt.

e Die Offnungszeiten sind nicht
kundenfreundlich und neue Kunden
bleiben aus.

Kernprobleme

Kundenkommunikation frisst viel Zeit
Hoher Zeitaufwand fur
Angebotsprozesse

Fehlende Sichtbarkeit auBerhalb des
lokalen Umfelds

Viele kleine Kunden, kaum grof3e
Auftrage

F Wie kann ein Handwerksunternehmen in Zeiten des
rage Fachkraftemangels und veranderten Kundenverhaltens
wachsen, ohne massiv Personal aufzubauen?
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Was haben wir
angepasst?
Klares Zielbild definiert

Wir sind der spezialisierte Berater fur
hochwertigen Sonnenschutz in der
Region. Sichtbar, verbindlich, und digital
erreichbar.

o [ o
Marktanalyse & Definition der
o [ d [ d
Positionierung Stellschrauben
hochwertiger Sonnenschutzlosungen Traumkunden
* Zielgruppe: Qualitatsbewusste e Weniger Zeit verschwenden.
Kundschaft mit Beratungsbedarf Prozesse von alleine laufen lassen.

erkannt - Reisebereitschaft vorhanden weniger Administration.
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Der MaBnahmenplan
Die Umsetzung in der Praxis

01 Online sichtbar werden

e (Google und Social Media Werbung mit regionalem Fokus ohne Risiko
e Eine Zielseite erstellen, um Kunden klarer das Angebot und Vorteile zu
prasentieren

02 Online mehr Kunden gewinnen

e Online-Terminbuchung mit direkter Verbindung zu deinem Kalender
e Automatisch Angebote an die Kunden schicken
e Kommunikation zum Kunden stark vereinfachen

03 Digitale Prozesse fur mehr Umsatz

e Automatisch Angebote und Rechnungen erstellen
e Entlastung furs Team und mehr Zeit fur Arbeit die Geld bringt.

04 Beratungsqualitat statt Laufkundschaft

e Reduktion der Offnungszeiten zugunsten exklusiver Beratungstermine
e Fokus auf Abschlussstarke & Beratungsintensitat

So steigerst du deinen Umsatz ohne Risiko
und Zeitverschwendung
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Die Resultate

Umsatz, Effizienz & Kundenzufriedenheit

@ -40% +3X
Zeitaufwand fur Umsatz in 18
interne Ablaufe Monaten

m]

= / Auftragsvolumen
pro Kunde

@&

Kein zusatzlicher
Personalaufbau nétig

Kundenzufriedenheit durch
professionelle und schnelle
Kommunikation
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Die nachsten Schritte

Mehrwert fur Handwerksbetriebe

Das Beispiel des Raumausstatters aus Niedersachsen zeigt, was moglich ist,
wenn Strategie und Technologie zusammenwirken. Digitalisierung ist kein
Selbstzweck - sie schafft Freirdume, ernoht die Beratungsqualitat und macht
Wachstum planbar.

Dein Quick Win Plan

Starken erkennen:
Wofur steht dein Betrieb wirklich?

Digital starten: Terminbuchung und
Kommunikation automatisieren

Online sichtbar werden:
Spezialisierung sichtbar machen

Effizienz steigern:
Angebote, Projekte und Follow-ups digitalisieren




Kostenloses
Strategiegesprach
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Lass uns gemeinsam deine
Erfolgsstrategie entwickeln

Wir analysieren gemeinsam deine aktuelle Situation, zeigen dir digitale
Potenziale auf und entwickeln einen individuellen Plan fur dein Wachstum.
Auch dein Betrieb verdient mehr Erfolg! In nur 15 Minuten zu deinem

personlichen Wachstumsplan.

Jetzt kostenlosen Termin
buchen und Profit steigern

Sven Hofels | Geschaftsfuhrer

‘Geht nicht” gibt’s bei Sven Hofels nicht. Mit Social-
Media-Expertise, Marketing-Know-how und einer
ordentlichen Portion strategischem Gespur begleitet
er seit acht Jahren Handwerksbetriebe dabei, inre
Ziele zu Ubertreffen. Lust, das ndchste Projekt
gemeinsam anzupacken?

Email: sven@closif.ai
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Thomas Mix | Senior Berater

Wo andere Grenzen sehen, entdeckt Thomas Mix
Potenziale. Als Stratege, Ideengeber und Branchen-
Connector bringt er Industrie und Handwerk
zusammen, entwickelt innovative Ansatze und steckt
alle mit seinem Enthusiasmus an. Lass dich von
Thomas begeistern und hebe dein Projekt auf das
nachste Level.

Email: thomas@closif.ai

in
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DIM Abteilung UG
Dreischeibenhaus 1
40211 Dusseldorf

hello@closif.ai


https://calendly.com/thomas-dim/closifai
https://www.linkedin.com/in/thomas-mix-a9a46671
https://calendly.com/thomas-dim/closifai
https://calendly.com/thomas-dim/closifai
https://calendly.com/thomas-dim/closifai
https://www.linkedin.com/in/sven-h%C3%B6fels-a228a8104/

